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Martin Hellers Start
und Beat Curtis Flop

Technik und

Kunden-
orientierung:
Rolf Schmid von
der Ziircher Art

- of Technalogy.

Art of Technology schrumpft Gerdte und macht so Patienten mobil.

Ob Medizinaltechnik, Telekom-
munikation, Fahrzeugbau oder
Luft- und Raumfahrt: In immer
kleineren Geriten steckt immer
mehr Elektronik. Hilfe bei der
Miniaturisierung finden die
grossen Anbieter bei der Art of
Technology, die schon zu den
europdischen Know-how-Fiih-
rern zahlt.

STEFAN KYORA

Als Ende 1999 das EU-Forschungs-
projektauslief, an dem Rolf Schmid,
Etienne Hirt und Geert Bernaerts
als Mitarbeiter der ETH Ziirich be-
teiligt gewesen waren, bot sich fiir
die drei Ingenieure eine einmalige
Chance zur Firmengriindung. Denn
der Industriepartner, der deutsche
Hirschmann-Konzern, war von den
jungen ETH-Mitarbeitern ganz be-
geistert. Sie bekamen den Auftrag,
einen Pm_j(*klpl‘nlul)"p Zu einem

SCHMIDS VORBILDER

Das Know-how der Schweizer
Ingenieure ist weltweit gesucht.

Kein Wunder, gibt es gleich zwei inter-
national renommierte Engineering-
Unternehmen: die 1963 durch Max

J. Helbling gegriindete Helbling-
Gruppe mit 340 Mitarbeitern und die
1968 von Gerhard Ziihlke gestartete
Ziihlke Technology Group, die lber
200 Personen beschaftigt.

markttauglichen Gerat weiterzuent-
wickeln. Inzwischen wird es beim Sa-
tellitenempfang von Radio- und
Fernsehprogrammen eingesetzt.
Die neusten Vorzeigeprojekte der
Firma, die eher aus dem Bereich
Medizinaltechnik kommen, sind
spektakular. Dabei geht es darum,
immer mehr Uberwachungsfunk-
tionen in tragbare Gerdte zu integ-
rieren. Die Spitze der Entwicklung
bildet ein Instrument, das am Hand-
gelenk getragen werden und Puls,
Kérpertemperatur, Blutdruck und
den Sauerstoffgehalt des Bluts tiber-
prifen und zusatzlich noch ein EKG
erstellen kann. Die Daten sendet es

per Funk an eine Zentrale. «Bisher

mussen Patienten, bei denen diese
Werte laufend tiberwacht werden,
im Spitalbett liegen, nur weil die
Messgerite so gross sind», erlautert
Schmid den Vorteil.

Méoglich werden solche Spitzen-
leistungen, weil die zehn Art-of-
Technology-Ingenieure wissen, wie
man ganze Gerite und nicht nur
einzelne Baugruppen wie Sensoren,
Chips oder Anzeigen miniaturisiert.
Sie beniitzen dazu meist das so ge-
nannte High Density Packaging. Da-

" ' bei werden von ihren Gehausen be-

freite integrierte Schaltkreise (IC)
auf eng aufgebauten Leiterplatten
miteinander verbunden. Das spart
Platz und Gewicht und macht die
Systeme leistungsfahiger, zuverldssi-
ger und nicht einmal teurer.

Artof Technology agiert als reiner
Hightech-Dienstleister und muss
sich deswegen konsequent auf die
Bedurfnisse der Kunden ausrichten.
Das gilt insbesondere im Alltag,

denn die Engineering-Leistungen
missen in enger Zusammenarbeit
mit dem Auftraggeber erbracht wer-
den. «Wir haben gelernt, dass wir
die Mitarbeiter der Kunden, mit de-
nen wir kooperieren, nicht tiberfah-
ren dirfen», sagt Schmid. Denn
sonst fithlen sich diese an den Rand
gedringt. Und wenn die Ingenieure
von Art of Technology und die Spe-
zialisten des Kunden nicht am glei-
chen Strick ziehen, ist der Erfolg der
Projekte gefihrdet.

Der Entscheid, als Dienstleister
aufzutreten und auf die Vermark-
tung eigener Produkte zu verzich-
ten, fiel schon ganz am Anfang.
Selbstverstindlich war dieser Weg
nicht. Mit der U-Blox ist ein Spin-
off, dass 1997 wie die Art of Techno-
logy am Institut fir Elektronik von
Gerhard Troster entstanden ist, in
die andere Richtung gegangen.
Auch das mit Erfolg. Die Firma
konnte den ehemaligen Daimler-
Chrysler-Chef Edzard Reuter als Ver-
waltungsratsprasident  gewinnen
und insgesamt knapp 30 Millionen
Schweizer Franken Risikokapital ge-
nerieren.

Bei der Art of Technology, die ihr
Wachstum ausschliesslich aus dem
eigenen Cashflow finanziert, gehtes
nicht ganz so schnell. Doch auch
Schmid will weiterwachsen, und er
hat dementsprechend vorgesorgt:
Wihrend sonst ein Start-up auf jede
uiberfliissige Ausgabe verzichtet, leis-
tet sich das zwolfkopfige Unterneh-
men am westlichen Stadtrand von
Zirich gleich mehrere hundert
Quadratmeter Biiro- und Labor-
fliche.

. &:buktnmn nel-pmmotions AG. Sure

Tiéglich werden Firmen gegriindet,
andere verschwinden. CASH Enter-
prise verfolgt das Kommen und Ge-

hen und sagt, was hinter den Verof-
fentlichungen im «Schweizerischen
Handelsamtsblatt» steckt.

Die Zeit als kiinstlerischer Direktor
der Expo.02 hat Martin Heller ge-
nossen. «Vor allem die Kombination
aus Alltags- und strategischer Arbeit :
und die enge Kooperation mit vielen
Partnern aus Kultur, Wirtschaft und
Politik hat mir Spass gemacht», er-
lautert der gelernte Kunstwissen-
schaftler und Ettmologe Jetzthater

die Heller gegrundet und i
zwei Mitarbeiterinnen fir sein Back-
office angestellt. An Auftrigen fehit qs =
Martin Heller nicht, Das Referenz-
projekt Expo macht Eindruck,und
sein hochkarétiges Netzwerk ist weit
iiber die Schweiz hinaus gefragt. '

Grosste Brocken in seinem Portfolio -

sind derzeit die kiinstlerische Leitung
bei der Bewerbung der Stadt Bremen
um den Titel «Kulturhauptstadt

Europa 2010» sowie Ausstellungen o
Osterreich und im Ruhrgahlat. :"."
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Patientenbetreuung und Parsmal; L
filhrung stehen im Medizinstudium
nicht auf dem Lehrplan. Deswaggm
werden Arzt- und Zahnarztpraxe
nicht selten amateurhaft geleite Die
Folgen: eine hohe Fluktuation bei
Patienten und beim Personai Sihfla-

. B Heller Enterprises _Gmbll. in -Ziiric &
- 8006 Ziirich, Gesellschaft mit beschrinkter He
gung). Stattendatum: 26. 05, 2003, Zweck: [
zweckt die Frbringung von Konzept-, Pré
Publikationsleistungen sowie von Beratungé;
“kulturellen Bereich, aber auch an Schnitistellg
:Eund Wirtschnfl bzw. Kultur und Politik. Sie k

‘Marisa Meier und Christa Schneider
- wollen das mit ihrem Institut fiir
e meisnrgamsatlon (www.praxis-
 organisation.ch) dndern. Kernstiick
~ des Angebots ist eine mehrmonatige
 Ausbildung zur Praxismanagerin
(Start im September). Zielgruppe sind
vor allem die Assistentinnen der Arzte.
! Meler- «Die Ausbildung bringt nicht
nur einen Professionalisierungsschub
bei der Patientenbetreuung, sondern
gibt auch den Mitarbeiterinnen eine

2 i': neue heruﬂlchs Perspekhve »
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_ f"l GSN Global Signature Net AG, in
& strasse 15, 9014 St. Gallen, Aktiengesellschg
1 Statutendatum: 11, 06. 2003. Zweck: Erbri
f stungen aller Art, insbesondere im Zusamm
- ¢ priifung von Unterschriftsberechtigungen
und im Verkehr zwischen Bankinstituten
schaft kann m diesem und verwandten Be

Noch heute schicken sich alle Banken

weltweit gegenseitig ihre internen

: Unteﬁchrﬁ’tnnvetzelchnlsse auf Pa-

~ pier zu. Das St. Galler Start-up Global
Signature Net, gegriindet von Alex
und Pius App, bietet nun eine ausge-

- reifte Alternative an: einen zentralen

Internetserver, auf dem die Verzeich-

hisse abgelegt und von den Banken

eingesehen werden kinnen. Der

rfolg sc programmiert zu sein,
er konnten sogar die
2 Bankierverei-
vice berzeugen. Nun
2 Ift dte Vereinigung dem Start-up bei
-derVermarknmg in der Schweiz.

Beat Curti hat offenbar den Glauben
ans Internet verloren. Ende 2002 ver-
kaufte seine Goldbach Media das
Finanzinformationsportal Moneymb’
und den Inhaltslieferanten Swiss- ;
content an deren Manager. Le Shop,
an dem Curtis Bon appétit Group seit
Mérz 2001 die Mehrheit hielt, wur'de'

nur nicht geschlossen, weil Private -

den Shop in einer Rettungsaktion:
{ibernahmen. Anders Net-Promo-
tions: Die Firma fiir Werbekam-

pagnen im Internet, die ebenfalls zu
Curtis Imperium gehort, musste ihre
Bilanz deponieren, nachdem sie kaum
mehr Umsétze gemacht hatte.

Postfach, 6210 Sursee
Konkurserdffnung: 27.05.2003
Verfabren: summarisch
| Fingabefrist fiir Forderungen: 09.07.2003 &
Bemerkungen: Der Konkurs wird im sumn

fahren durc.hgefuhn snfem nicht ein Gl
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2001 beschéftigte die Sydor in Le
Locle 70 Personen. Dabei war der
Uhrenzulieferer erst zwei Jahre zuvor
von Jean-Francois Gay und Blake
Carreno gegrindet worden. Die
stiirmische Expansion verdankte das
Unternehmen den vielen renommier-
ten Kunden, die als Abnehmer ge-
wonnen werden konnten. Doch ge-
nauso schnell, wie sie gekommen
waren, zogen sich die Luxusuhrenher-
steller wieder zuriick — notabene
wegen der derzeitigen Marktflaute.

Als vor einigen Monaten Cartier und

Buigal;t Grossbestellungen stornier-
- ten, wurde die Situation fiir die Sydor

~ emst. Gay und Carreno kampften ein

 halbes Jahr um den Erhalt ihrer
~ Firma, unter anderem indem sie den
Konkurs gerichtlich anfochten. Doch
~ mit der Niedeﬂage vor Gericht wurde
: das Ende nun unausweichlich.
Mm«-ﬂm‘m
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I'Ecole pyrotechnique fédérale, 1024
Déclaration de faillite: 17.06.2003

- Procédure: sommaire

5 Echéance pour la remise des créanees: li
! Remarques: But: services en matiére fis
§ mique et commerciale; conception, gesti

 Als die Ogibo im Mai 2000 im Parc

Scientifique der ETH Lausanne

- (EPFL) startete, waren die Chancen
des Jungunternehmens intakt. Denn

 die Kompetenzen der drei Griinder, die

gine Software zur Unterstiitzung von
technischen Analysen des Aktien-
marktes entwickeln wollten, gingen
Uber technisches Know-how weit

~ hinaus. Ein Griinder kannte sich mit
ﬁnanzwmsenschaftlichen Modellen

~ aus, ein zweiter war ein erfahrener

IT-Manager und der dritte ein Aktien-
‘héndler. Geniitzt hat es allerdings
‘wenig. Denn der Markt fiir Finanz-
informationen ist stark unter Druck.
Das Grossunternehmen Reuters
-etwa, das zu den Kunden der Lausan-
ner gehorte, musste 700 Stellen
streichen. Da iiberrascht es nicht,
dass nun das definitive Aus fiir die
Ogibo gekommen ist.




